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Ziele unserer Zusammenarheit

Realisierung _______ JiSchutz

... eines Finanzkonzepts, das ... Ihres Finanzkonzepts auf ... Ihres Finanzkonzepts durch
zu lhren Lebenszielen passt. Grundlage wissenschaftlicher, ein diszipliniertes und
universitarer Forschung. strukturiertes Vorgehen.
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1 Woche 2 2 Wochen

/ Erstgespréach \

Strategiedokument

3

Prasentation

1

Termin-
vereinbarung

Experten-
90/180/360 Tage* netzwerk

1 Woche

6 4

Betreuungs-

kreislauf

Betreuungsprozess Abschlusstreffen

5

45 Tage
Treffen 45 Tage*

* Je nach Kundenstatus FINANZ
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Beratungsprozess

Finanzvortrag
Personlicher Fragebogen
Personliches Beratungsgesprach

Finanzanlagen-Check

Ermittlung des Risikoprofils

Finanzplan
Schriftliche Ausarbeitung

Prasentationsmeeting

Auftragsumsetzung

45-Tage-Anlagemeeting

Persdnliche Jahrestreffen
Zielverfolgung
Fortschrittsplanung
Verwaltung des Anlageportfolios
Strategiedokument

Finanz App
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Beratungsleistungen im Uberblick

= Asset Allokation = Rentenberechnung = Z0GA-Strategie

= Portfolio Betreuung = Ubergangsplanung = Aktive Steuerung der Zahlungsstrome
= Rebalancierung = Altersvorsorgestrategien = Konten und Depotplanung

= Depotbericht = Entnahmeplane = Liquiditatsreserven Planung

= Fortschrittskontrolle = Vermdgensschutz fur Krisenfalle

= Vermogenserweiterung

Die obige Auflistung stellt eine exemplarische Ubersicht der Beratungsfelder dar und der Themen, um die sich eine typische Beratung drehen kann. Es handelt sich dabei um keine vollstandige Auflistung aller Strategien und nicht alle Bereiche
werden in lhrer persénlichen Situation und bezogen auf Ihre Ziele zur Anwendung kommen.
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FinanceApp

Passwort vergessen?

Anmelden

WILTE -

Ubersicht

Positionen aller Depots anzeigen

Depotpositionen

Wertpaplere
Versicherungen

Q Bankkonten

|+ Beteiligungen

U Versicherungen

+ o Weitere
= = Vermdgenswerte

m Kredite

. Sonstige Produkte

D MUSTERMANN

rtere

] . ;I||b L_‘. '

FinanceCloud
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Fﬂ "SG h ri“S = |Kontrolle Ihres Fortschritts KARLHEINZ SCHUBKEGEL

Historische Vermbgensentwicklung von Max Muster
(ontroiie S
Anlage Anlageart aktuell aktuell
Mér19 Mér19 Mai 20 Mai20 Mai21 Mai21 Mai22 Mai22

Verkehrswert Mieteinnahme Verkehrswert Mieteinnahme Verkehrswert Mieteinnahme Verkehrswert Mieteinnahme
Immobilie (eigengenutzt) 400.000,00 € - €
Immobilie (vermiete 180.000,00 € 800,00 €

Gesetzliche Rente
Versicherungen Kapital Rente Kapital Rente Kapital Rente Kapital Rente
Die Stuttgarter Vers.-Nr. ... Direktversiherung Index 150,00 €
Die Stuttgarter Vers.-Nr. ... Flex Rente 65.300,00 €

Sparvertrige Kinder Kapital Sparplan Kapital Sparmplan Kapital Spamlan Kapital Sparplan
FFB Depot Sparplan 5.600,00 € 150,00 €
Summe 5.600,00 €
Konten Kapital Sparmplan Kapital Sparplan Kapital Sparplan Kapital Sparplan
Sparkasse Oberhessen Tagesgeld 8.826,00 €
Sparkasse Oberhessen Giro 1.000,00 €
Apo Bank Geschaftskonto Riicklage 74.759,00 €
Depot Guthaben Sparplan Guthaben Sparmplan Guthaben Spamplan Guthaben Sparplan
Comdirect Aktiendepot 4.406,36 € 200,00€
Restschuld
Sparkasse Oberhessen Nr. 31.356,00€ 271,00€
Sparkasse Oberhessen Nr. KfW 50.427,00 € 363,92€
WI Bank Frankfurt Nr. 29.239,82€ 68,00 €
Sparkasse Oberhessen Nr. 88.804,00 € 773,00€
Summe 199.826,82€ 1.475,92€ - € - € - € - € - € - €

534.464,54€  2.130,00€
Gesamtvermdgen ohne Immobilie 154.291,36€
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Beispiel einer Z0OGA-Strategie

Beispiel einer Konteniibersicht mit Zahlungsstromen

50.000€ Tagesgeldkonto .
3 10% vom Einkommen -
Sparkasse 600€/Monat SLEEED y {11}

Zweitkonto
Haushaltskonto

steht fiir
Zielorientierte

Privatkonto

j A
Mittel 500€/Monat Ansparen Immobilie

< Uberschuss
Lang 1.000€/Monat Altersvorsorge E— am Monatsende

Vermdgensaufbau Lebenshaltung
<€ >
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Beispiel 4 Topf Z0GA-Strategie

Plan bis zum 95. Lebensjahr

1.Topf 75.000,-€ 20% Aktien

2.Topf 160.000,-€ 40% Aktien FurAltersteilzeit 2.000,-mtl. Entnahme

3. Topf 180.000,-€ 60% Aktien Altersvorsorge Entnahme mtl. 2.000,- €

4. Topf 270.000,-€ +X Gutes Leben Topf
0 10 20 30 40 50 60
Topf 1+2 = FFB Bank Depot / Topf 3+4 = mylife Invest Netto - Police mit Steuervorteilen B Ansparen m Entnahmen
Die Darstellung dient nur zur lllustration, alle Zahlenwerte und Laufzeiten sind ohne Gewahr ! FI NANZ

BERATER
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Dienst-
leistungs-
umfang

10

Dienstleistungsumfang

Anlagesumme*

Video Vortrage zur Finanzbildung

Personlicher Beratungsbhogen

Kostenfreie Erstberatung ca. 90 Min.

Finance App

Digitales Dokumentenarchiv

Multi-Banking- Schnittstelle alles auf einen Blick

Kurzvideos zur Finanzbildung und zu aktuellen Themen

Fina Metrica Risikoeinstufung

Einmalanlagen und Sparplane iiber Depotbank und Roboadvisor
Einrichtung Entnahmeplane iiber Depotbank

Zugang zu steuerbegiinstigten Netto-Policen zum Kapitalaufbau
Jahresgesprach perTelefon

Automatisches Rebalancing

Aktions- und Umsetzungsplan zur Finanzplang
Liquititatsteuerung mit ZOGA Strategie

Bertungsexpose / Vermogensaufstellung **

Personliches Strategiedokument **

FINANZ

Jahrliche Fortschrittsplanung zur Zielverfolgung

45 Tage Betreuungsmeeting

1 x personliches Treffen zur Depotbesprechung p.a.
Jahriches Feedback Interview

Zugiff auf ein umfangreichens Expertennetzwerk

BERATER
AKADEMIE
Bronze Silber
bis 100.000€ 100.000 € bis 500.000€ 500.000 € bis 2 Mio. € 2 Mio. bis 10 Mio.
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v v
v v
v v
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v v
v v
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v v
v v
v v
v v
v v
v v

v

v

v

v
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2 x personliches Treffen zur Depotbesprechung p.a.
Unterstiitzung bei Bankgesprachen als kostenfreien Service
Discovery Meeting 90 Minuten zum besseren Kennenlemen
Wealthpilot zur Ubersicht des Gesamtvermogens

3 x personliche Treffen zur Depotbesprechung p.a.
7 Tage personlicher Beratungsservice

1 x personliche Event Einladung
Upgrade zur ndchsten Kundenkategorie Jahres Fee

1000,- p.a. 1000,- p.a. 1000,-p.a

Fiir die hier aufgefiihrten Dienstleistungen besteht kein Rechtsanspruch, sie erfolgen im Rahmen der Kundenbetreung sofern dies moglich ist.
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Mein Service - Ihr Mehrwent!

Uberpriifung bestehender Kapitalanlagen
Finanzplanung

Asset Allokation

Fortschrittskontrolle

Regelméafige Betreuungstreffen

Steuer/Nachlass Uberlegungen

Mafigeschneiderter Service
Zeitersparnis

Finance App

Wealthpilot

Regelmafiges Reporting
Verkniipfung mit Expertennetzwerk

11

Emotionsmanagement
Finanzbildung iiber Videos + Vortrage
Disziplin und Verhalten

Objektive Feedbackgesprache
Personliche Lebensplanung

Personlichen Lebensvision

Risikomanagement

Rebalancing Aktien/Anleihen Quote ausgleichen
Uberpriifung der finanziellen Ziele

Uberwachung der Investments

Finanzielle Risikobereitschaft Auswertung

Geeignetheitspriifung
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Honorarmodell

Planungshonorar

Erweiterte Planung Flatrate
Honorar pauschal 5.950,- Euro inkl. MwSt.

SNKNKNLKLKL8 L

Komplette Beratung aufwansunabhangig fir Privatkunden bis zu drei Personen
Priifung der Anlagen und Versicherungen auf Kosten und Rentabilitat
Schriftlicher Anlagevorschlag nach ZOGA-Strategieplanung

Schriftliche Fortschrittsplanung

Ruhestandsplanungsberechnung

Begleitendes Strategiedokument

Beratungs-Exposé inkl. Vermégensaufstellung

Erweiterte Planung Volumenpaket 3* 15 h
Honorar pauschal 3.570,- Euro inkl. MwSt.

AN NN

Priifung der Anlagen und Versicherungen auf Kosten und Rentabilitat
Schriftlicher Anlagevorschlag nach ZOGA-Strategieplanung
Schriftliche Fortschrittsplanung

Ruhestandsplanungsberechnung

Begleitendes Strategiedokument

Beratungs-Exposé inkl. Vermogensaufstellung

Erweiterte Planung Volumenpaket 2* 10 h
Honorar pauschal 2.380,- Euro inkl. MwSt.

ENRNENEN

Priifung der Anlagen und Versicherungen auf Kosten und Rentabilitat
Schriftlicher Anlagevorschlag nach ZOGA-Strategieplanung
Schriftliche Fortschrittsplanung

Ruhestandsplanungsberechnung

Erweiterte Planung Volumenpaket 1* 5 h
Honorar pauschal 1.190,- Euro inkl. MwSt.

v Priifung der Anlagen und Versicherungen auf Kosten und Rentabilitat
v Schriftlicher Anlagevorschlag nach ZOGA-Strategieplanung
v Schriftliche Fortschrittsplanung

Betreuungshonorar

Betreuungshonorar 1,19% p.a. inkl. MwSt. vom Depotwertl

SNSNNKNKNKA s

Portfolio-Betreuung
Reballancing falls notwendig
Personliche Kundenbetreuung inkl. Jahresgesprache
Jahrliche Fortschrittskontrolle
Zusendung der Vermdgensaufstellung
Kunden-App und direkter Depotzugang
Wealthpilot ab 500.000,- Euro Anlagesumme

ANZAHL TRANCHE BETREUES AUM FEE P.A. AUM FEEP.A.
VERMOGEN PRO TRANCHE GESAMT
INKL.MWST
1 500.000,-€ 500.000,-€ 1,19% 1,19%
2 500.000,-€  1.000.000,-€ 0,90% 1,05%
3 500.000,-€  1.500.000,-€ 0,80% 0,96%
4 500.000,-€  2.000.000,-€ 0,70% 0,90%
5 500.000,-€  2.500.000,-€ 0,60% 0,84%
6 500.000,-€  3.000.000,-€ 0,50% 0,78%
7 500.000,-€  3.500.000,-€ 0,45% 0,73%
8 500.000,-€  4.000.000,-€ 0,40% 0,69%
9 500.000,-€  4.500.000,-€ 0,37% 0,66%
10 500.000,-€  5.000.000,-€ 0,34% 0,63%
11 500.000,-€  5.500.000,-€ 0,31% 0,60%
12 500.000,-€  6.000.000,-€ 0,28% 0,57%
13 500.000,-€  6.500.000,-€ 0,25% 0,55%
14 500.000,-€  7.000.000,-€ 0,25% 0,52%
15 500.000,-€  7.500.000,-€ 0,25% 0,50%

die Ber

atung dariiber hinausgehen
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Danke fur lhre Empfehlung

. - ! - g
VISION MISSION BENEFIT
Was ich anstrebe Was ich tune Nutzen meines Tuns
v Finanzielle v’ Menschen helfen v’ Der Mensch v Finanziell zufriedenes
Gerechtigkeit v’ Finanzplanung Leben
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Danke fur lhre Empfehlung

Video-Vortrage
Die Videos befinden sich in einem geschiitzten Bereich, der Zugang ist nach einmaliger
Registrierung moglich. Mit der Registrierung stimmen Sie unserer Zu.

Vortragsthema:
Die Wissensc haft
des Investierens

Referent:
Karl-Heinz Schubkegel

g,
MONEY
FINANZ

) “ BERATER




Danke fiir Ihre Empfehlung

KAHL-HEINZ scHUngtEbEEe!r-l investieren. A G uts c h e I n

fur eine honorarfreie
Zweitmeinung ...

001

FINANZ
15 BERATER



AKADEMIE




